
Ｍ＆Ａ成約レポート

譲渡企業の概要 譲受企業の概要

成約までのストーリー

事業内容
所在地
売上高
従業員数

事業内容
所在地
従業員数
その他

： 調剤薬局
： 全国
： 10,000名以上
： 大手上場企業のグループ会社

： 調剤薬局（1店舗）
： 北海道
： 約３億円
： 約10名

案件№
Ｍ138

【M&A業務受託から
成約までの期間】

13か月

案件概要

譲渡理由
譲渡形態

： 後継者不在のため
： 株式譲渡

広範に候補先を探索したことで、最良の相手とマッチング

Ｍ＆Ａアドバイザリー実績の豊富な専門家が相談に応じます 相談無料秘密厳守

＜背景＞
• 売手は北海道の中核市において、約25年にわたり調剤薬局を経営。地域のかかりつけ
薬局として安定した顧客基盤を確立し、高い業績を保ってきた。

• 売手は後継者不在を背景に自身で承継先を探索していたが、より広範に候補先を探
す必要性を感じ、顧問税理士を通じてFPGに相談した。

＜マッチング＞
• FPGで事前に把握していた当業界の買収ニーズや、各候補先の店舗展開戦略を基に
ターゲットを厳選。結果として複数社から意向表明書を受領した。

• 売手は複数社とトップ面談をする中で、薬剤師の融通などの事業シナジーや今後の事
業の安定性、従業員に対する教育制度などに魅力を感じ相手を選択した。

• 買手は同地区での事業拡大に積極的であり、近隣店舗との相乗効果が相当に見込
めた。

＜成約（クロージング）＞
• 従前から承継の準備をしていたこともあり、対象会社における売手オーナーの業務引継
ぎは大方完了しており、売手オーナーは譲渡後3か月の引継ぎを実施した後、勇退する
こととなった。

• 結果として、自身で探索していた時よりも好条件の相手を見つけることができ、売手自
身は勿論、従業員やメインの取引先も納得の相手とM&A成立となった。


